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DESTAQUE HUTCHINSON

Aposta no
de pesados

A Hutchinson tem uma importante quota de mercado no primeiro equipamento de pesados
e agora decidiu alargar a sua experiéncia ao aftermarket. A primeira gama é de transmiss&o
para camides e chega em breve a Portugal.

ma das mais importantes novidades
da Hutchinson durante a Equip Auto,
em Paris, foia apostano aftermarket
de pesados, com a gama de trans-
missdo. A POS-VENDA PESADOS falou com o
responsavel de marketing do aftermarket da
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marca, Olivier Berlioz, que explicou como sera
implementada a estratégia.

"A Hutchinson é muito forte no primeiro equi-
pamento mas comecou a investir no after-
market ha menos de 10 anos. Passo a passo,
estamos a adicionar novas gamas que sao
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produzidas nas nossas fabricas. Comecamos
com as correias para ligeiros, depois pecas
anti-vibracdoeagoraintroduzimosagamade
transmissdotambém paracamides”, explicao
responsavel.

Esta presenca no primeiro equipamento é



|

uma das bases de sustentacdo da entrada
no aftermarket de pesados. A Hutchinson,
reforca Olivier Berlioz, “foi o primeiro forne-
cedor aintroduzir a correia Poly Vno primeiro
equipamento. Temos uma posicao muito forte
nas correias mas tambeém nos tensores hi-
draulicos. Por exemplo, um dos nossos mais
recentes produtos de primeiro equipamento €
para o Mercedes Actros e cumpre as exigén-
cias da Mercedes de um ciclo de vida de um
milh&o de quiléometros".

A vantagem da Hutchinson, que agora chega
ao aftermarket de pesados, é que "os profis-
sionais que usam produtos de primeiro equi-
pamento conhecem a nossa marca. Depois,
nenhum profissional deste setor quer ter um
camido parado pelas consequéncias finan-
ceiras queisso tem, enos ganhamos comisso
por termos pecas que sdoumasegurancapara
estes profissionais”, garante o responsavel
pelo marketing do aftermarket. Estas duas
questdes sao argumentos, no entender de Oli-
vier Berlioz, queminimizamafaltadehistorico
no poés-venda de pesados.

DISTRIBUICAO E COBERTURA

Apesar da Hutchinson ter ja uma rede de
distribuicdo montada em Portugal para os
ligeiros, de norte a sul do pais, o mercado dos
pesados émaisespecificoeaempresaestaem
fase de estudo e de pesquisa de mercado para
encontrar os seus parceiros de distribuicao
em Portugal para os produtos de aftermarket
para pesados, apesar da marca "saber bem
quem sdo os players-chave deste setor".
"Sabemos que o mercado de pesados € muito
exigente e, por isso, trabalhamos muito com
asnossas fabricas até chegar aqui. Tudo para
garantir que vamos dar ao mercado o melhor
produto, tanto em correias como em tenso-
res. Aqui a nossa experiéncia de primeiro
equipamento ajuda-nos a abrir as primeiras
portas nos pesados'’, explica o responsavel,
garantindo que a oferta para o mercado se vai
basear em produtos de qualidade e servicos
associados. A juntar a isso, a Hutchinson vai
disponibilizar folhetos técnicos e informacao
técnica que vem diretamente da fabrica e da
equipa de desenvolvimento de produto.
Emrelacdo a oferta disponivel, Olivier Berlioz
avanca que a cobertura é cerca de 90% do

A Hutchinson traz para
o aftermarket toda a
experiéncia que temno
primeiro equipamento.
A gama sera alargada
NO0S Proximos anos
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parquenaEuropa,apesar deser umvalor mais
dificil de estimar do que nos ligeiros. Porém,
"se identificarmos algum tipo de lacunas na
nossa oferta junto dos nossos clientes, temos
a capacidade de reagir de forma muito rapida
e lancar referéncias adicionais em poucas
semanas'.

Inicialmente com a gama de correias, a Hut-
chinson esta neste momento a trabalhar com
"entidades do Grupo paraadicionar novas ga-
masaofertadepesados.Nestemomentoainda
é cedo paraanunciar quais serao as proximas
gamas", explica o responsavel de marketing
donegociodeaftermarket, masolhandoparao
primeiro equipamento, as duas principais ga-
mas de produtos sdo sistemas vedantes e sis-
temasdetransferenciadefluidos,duas gamas
que aindando sdovendidasno aftermarket.O
crescimento da gama devera passar por ai. O

GAMA DE TRANSMISSAOQ

entradadaHutchinsonno aftermarket

de pesados faz-se através dagamade

transmissao, queincluicorreias erolos
paracamides. A gamainclui203referénciasde
correias de acessorios Poly V produzidas nas
mesmas fabricas que os produtos de primeiro
equipamento e através do uso dos mesmos
processos de producdo. A gama inclui ainda
56 correias originais comtensores hidraulicos,
uma tecnologia da Hutchinson usada em di-
versosmodelosdaMAN edaMercedes. Todaa
gamade aftermarket de pesados daHutchin-
son esta ja disponivel através do TecDoc. O
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