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Cada vez mais exigentes

E um mercado de muito consumo e estamos a entrar na época alta.

A tecnologia tem avancado e, apesar de ainda ndo ter uma forte
expressdo no pés-venda, as baterias para modelos com sistema
start&stop trazem novos desafios, tal como os carros mais modernos.
0 nimero de players é grande num mercado muito competitivo e
h& uma concluséo relevante: hd muitas oportunidades na 4rea das
baterias que as oficinas ndo est&o a aproveitar.

{ TEXTOS CLAUDIO DELICADO }

mercado de baterias em Portugal €
muito competitivo, ninguém tem du-
vidas disso e as marcas proprias tém
umapalavraadizer numnegocio com
volumes de faturacao muito interessantes. A
AD confirma que "omercado é extremamente
competitivo. Relativamente as baterias, con-
seguimosnotar que, em algumas situacoes, o
precodesceacustadadescidadaqualidadedo
produto.Estetipode estratégiastraduzem-se
numa desvantagem impercetivel para quem
as utiliza ao diminuir a qualidade do servico,
vida util do produto e, consequentemente, a
conflancadosclientes.” AEurobaterias concor-
daemrelacdoao ‘espremer dosprecos', neste
caso "paradepoisvender outros produtos com
outrarentabildiade. Eummeio paraatingir um
fimnummercado confuso, commuitasmarcas,
muitosdistribuidores e muitosimportadores”.
Pedro Diaz, da TRW, que distribui as baterias
LucasemPortugal, acrescentaoutrarealidade:
"a constante alteracéo de precosinfluenciada
pelacotacaodo ‘chumbo'"Daniel Monteiro,da
PBS,daum exemplo: 'em 1998, ano que come-
ceinestemercado,amediade precodochumbo
estava a cerca de 480€/tonelada e hoje esta-
mos comcercadel830€/t.Desde 2010 amedia
tem-semantidonacasados 1550€/t,0que, no
mercado,setemtraduzido comuma estabilida-
de controlada aonivel dos precarios. Mas este
ano, desdejulho, o valor do chumbo temvindo
asubirtodos osmesesate chegar,em outubro,
acima dos 1800€/t, o que certamente ira se
traduzir durante esteinverno a umreajusta-
mentodastabelasdeprecos." Daniel Monteiro
levantaaindaoutra questao: “E fundamentala
oficina poder contar coma coeréncia comercial

dapropriamarcapois existememPortugal si-
tuacOesanormaisdemarcas de dimensaoin-
ternacional a perder credibilidade e quota de
mercado ndo por falta de qualidade mas sim
por falta de coeréncia comercial B2C Vs B2B."
Esteresponsavel adianta que o mercado por-
tuguésrepresentacercadel300000unidades
anuaisincluido veiculosligeiros, pesados, ma-
quinasagricolasoude construcao civilemotos.
AKrautlirefereuma questaolevantadapor ou-
tros operadores, que passa pela "importancia
das marcas proprias que sao uma fatia muito
importante do volume total e a pressdo sobre
osprecosemargens émuitoelevada.Noentan-
to,devidoassuascaracteristicas, esteproduto
torna-semuitosensivelaoniveldas garantias
e a qualidade ndo pode ser descurada. E um
produto perecivel onde as condicoes e tempo
de stock sdo um fator determinante para evi-
tarasubidadoindice de garantiaseéimperio-
so ter know-how neste produto, de maneira a
garantir a suarentabilidade.”

ANorbat confimaaforte competitividade deste
mercado.JaaRodapecas explica que Portugal
"éummercadomaduro,dominado pelosfabri-
cantes dereferénciamas, com espaco paraas
marcaspropriasde qualidade.” Aindaassim, a
Polibateriasdizque omercado temumaquan-
tidade elevadade operadores, 'nomeadamente
embateriasdemarcapropria/linhabrancaem
que,por vezes,aqualidade eascaracteristicas
dasbaterias comercializadasnaodaoresposta
adequada as cada vezmaiores exigéncias das
viaturas em termos de energia.”
ASofrapausaumaexpressaoacondizer como
produto: "Eummercado eletrizante" esublinha
o"aumento exponencialnosultimosanos,nao
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sé pelo'boom" demarcasedistribuidores que
surgiramnomercado, mastambémpela guerra
deprecosaqueassistimos como consequéncia
destarealidade.”

PAPEL PRINCIPAL

ABoschpreferesublinhar arelevanciadaba-
teria na manutencao dos veiculos. "Apesar do
seu notorio desenvolvimento, ainda existem
fatores que condicionamasuareposicdo,como
as condicbes meteorologicas e aidade do par-
que automovel em Portugal.” Para a Exide, "o
mercado de baterias, devido ao facto de o par-
que automovel estar a envelhecer, € um mer-
cado bastante atrativo e muito competitivo,
onde existe muita oferta proveniente de va-
rios paises e que nem sempre corresponde ao
que anunciam.”

AVarta comenta que ‘omercado dereposicao
de baterias se manteve estavel nos ultimos
anos. As baterias com tecnologia AGM vieram
paraficar e, pouco a pouco, vao ganhandoim-
portancianomercado portugués”
ParaaAutodelta, "depois de alguma estagna-
cao, o mercado de baterias em Portugal apre-
senta-se agora numa fase de expectativa, a
semelhancado verificadoum pouco por todoo
mundo, fruto das inovacoes tecnoldgicas que

os veiculos automoveis tém sofrido, como é
exemplo o veiculoeléctrico.Dessaforma, quem
estiver mais apto para a inovacao ira dar um
passo oumais em frente aquando da efetiva-
cdodestasmudancas.”

A Redeinnov concorda com a crescente exi-
géncianoquedizrespeitoaqualidade:"Quanto
mais evoluido € o veiculo maiores sao as exi-
géncias emrelacao as baterias. Infelizmente,
ainda € tambem um mercado caracterizado
poralgunsatoresquemarcamasbateriascom
rotulos claramente otimistasemrelacaoasua
performance,informando deformapouco pre-
cisa o consumidor sobre o produto que esta a
adquirir.”

A Autozitania concorda que o mercado se en-
contra estavel: "Esta estabilidade ao nivel de
vendas de unidades de baterias também esta
relacionada com o desaparecimento de algu-
mas marcas low cost.”
AEuroTyrealertaparaaaltapressdodopreco
“sem ter em conta a qualidade de produto. De
tal maneira que qualquer distribuidor impor-
tabaterias com um so objetivo, o de conseguir
omelhor preco domercado. Mas como o preco
ndo tem fim comecam novamente a surgir as
marcaspremium.’OStand Aslaacrescentaque
"abateria é cada vezmaisum produto técnico,
que deveresponder a constante evolucdotec-
nologicanofabricoautomovel. Neste sentido, 0
mercadodasbaterias, apesar dasuamaturida-
de, exigetambémumacompanhamento cons-

HiBRIDOS E ELETRICOS:
UM DESAFIO?

A estimativa aponta paraum
crescimento répido dos modelos
hibridos e elétricos nos préximos

anos na Europa. No que diz respeito
aos hibridos existe ja um parque

com alguns anos no mercado. Para

a Krautli “sdo tecnologias em pleno
desenvolvimento e ainda cativas

aos fabricantes dos automdveis. Os
veiculos hibridos tém duas baterias:
uma principal, de tracdo, e uma bateria
auxiliar (de tecnologia AGM — a mesma
de baterias para sistemas Start-Stop)
para todo o sistema elétrico de 12v

no veiculo. Enquanto as baterias de
trag&o sdo exclusivamente mantidas
pelos fabricantes automaveis, a bateria
auxiliar vai ser cada vez mais comum

e mais solicitada no aftermarket.Mas,
tanto em veiculos hibridos (baterias
auxiliares) como em carros tradicionais
(baterias de arranque), vdo cada vez
mais ser empregues as tecnologias
AGM e EFB.” A Autodelta acrescenta
que, “sendo a energia que abastece

os motores dos veiculos elétricos e
hibridos armazenada nas baterias,

fica provada a sua importancia para
este segmento. Estas sdo compostas
por ides de litio recarregdveis, o que
permite um consumo de energia
incomparavelmente mais amigo do
ambiente. Ainda sendo bastante
pesadas, a sua evolucdo deverd passar
pela diminuic&o do seu peso bem

como pelo estender de autonomia
destes veiculos, ainda um dos grandes
problemas desta tecnologia.”

A Polibaterias conclui que “os

veiculos hibridos e elétricos s&o,

neste momento, um dos temas de
desenvolvimento dos fabricantes,

mas apenas no caso dos hibridos
poderemos falar numa tecnologia

que realmente tenha vantagens em
relacdo ao seu custo/eficiéncia para o
consumidor. A duragdo da bateria (6a 8
anos) do sistema elétrico nos veiculos
elétricos torna o custo de substituicdo
muito elevado, sendo que nos hibridos
este custo é também ainda assinalavel.
Se aisso associarmos a desvalorizagao
dos automdveis, para muitos
consumidores ird parecer uma despesa
injustificavel.
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tante em termos de oferta de gama de produ-
to, assim como de know how a acompanhar a
venda domesmo.”

AHellaolhacomotimismo paraoestadoatual
do mercado em Portugal: “O segmento de ba-
terias comeca a notar os efeitos de uma certa
recuperacdo economica, onde as marcas de
primeiralinha como a Hella tém um papelim-
portante na escolha do distribuidor.”

BATERIAS START&STOP

Todososoperadores concordam que a penetra-
caodebateriascomtecnologia AGM, para vei-
culoscomstart&stop € aindabaixanomercado
nacional Ha quem aponte mesmoumapercen-
tagensentre3a5%, masemalgumasempresas
as vendas ja atingem 0s 10% do total. Isto ex-
plica-sepelo aindareduzido parque circulan-
te com esta tecnologia, mas também devido a
elevadadurabilidade destetipodebaterias que
éaindareforcadapelohabito demuitos condu-
toresdesativaremafuncdo Start&Stopdosseus
veiculos.Mas, no futuro, todos concordam que
asvendasdestetipodebateriasvaoaumentar
exponencialmente devido a penetracao hoje
quase "obrigatdria” em todos os modelos no-
vos,ja com tecnologia “Start&Stop”.
Noanopassado, formaproduzidos, pelomenos,
14 milhoes de veiculos start&stop na Europa,
o querepresentamaisde 60% do mercado. EM
2020, prevé-se que mais de 75% dos veicu-
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losproduzidos na Europa tenham start&stop.

MAIOR EXIGENCIA PARA AS BATERIAS
Osdesafiossdo cada vezmaioresnum compo-
nente que era, até ha uns anos, simples e facil
detrocar.Mashoje exige-se cadavezmaisdas
baterias,ndosonoarranque (funcédotradicional)
mas tambeém para garantir o funcionamento
de um numero cada vez maior de componen-
tes(queaeletronica veio aumentar considera-
velmente).Isto obrigaa que asbateriastenham
queter cadavezmaisqualidade, mastambém
cadavezmaiscapacidade,aliadoaumbom pico
dearranque.Istolevaaumdesafio emrelacdo
adurabilidade devidoaosciclosde carga/des-
carga das baterias start&stop. Quando ndo é
usada uma bateria adequada corre-se orisco
destando darresposta e poder provocar ava-
rias graves. Asbaterias, além da sua funcéo, é
também pedido que sejam cada vezmaisleves.
Outros desafios virdo com a massificacdo dos
carros elétricos.

O DESAFIO NO INVERNO

Omaiorinimigo dasbaterias e quelhes coloca
mais problemas é o calor e ¢, de facto, duran-
te a época quente que as baterias sofrem um

maior desgaste. Asaltas temperaturas que se
verificam durante o verdo vao provocar uma
maior auto descarganas baterias assim como
reduzir aresisténciainterna, o quelevaauma
reducdo do tempo de vida util da bateria. Isso
fazcomqueaosprimeirosdiasdefrioasbate-
riascomecem aapresentar falhasouvenham
a falhar durante o inverno visto que o veicu-
lo precisa de uma maior poténcia de descarga
paracolocar o motor emmarcha.

Depois do verdo, onde temperaturas acima
de 30°fazem aumentar a descarga interna, o
Inverno aumenta as necessidades elétricas
(Muminacéo, sistemas delimpa-vidros, aque-
cimento, etc). Além disso, em temperaturas
friasoelectrdlitoem cargandoproduzamesma
quantidade de energia como no Verao.

A bateria funciona como umareacao quimica
queproduzelectrées e, comofrio, essareacdo
quimica é mais lenta, o que leva a uma dimi-
nuicao doselectroes. Colocar o motor atraba-
lhar — o arranque - € o que exige mais deuma
bateria. Por isso, com o tempo frio, o motor de
arranque temmenos energiaequando se ten-
tapor emfuncionamento, muitasvezes, é mais
lento endo pega a primeira.

Em 2013, um Estudo do CEA (Comissariado
Europeu do Automoével) indicava que 1/4 das
avarias ocorridas no Inverno tinham que ver
com problemas com as baterias, pelo que este
sera um dos aspetos arever sempre que se
aproximam as temperaturas mais baixas. O
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AD

Marcas que vende
AD, SportCar, Varta

Gamas disponiveis

- AD: Plus Turismo/Industrial, Plus Alta
Poténcia, Plus Super Heavy Duty, Mega Plus,
Mega Plus AGM (Absorbent Glass Mat), -
SportCar

- Varta: Dynamic Trio, Start&Stop,
Professional, PowerSports, Promotive, Optima

Novidade maisrecente

AD Mega Plus AGM (Absorbent Glass Mat),
com tecnologia AGM e separador especialde
fibradevidro, especialmente desenhadapara
necessidades de energia extremas.Contacom
uma vidautilextremamentelarga,naorequer
qualquer tipo de manutencéo, € a prova de
fugasederrames,aguentaaté360° e garante
uma muitoboapoténciadearranque mesmo
comniveis baixos de carga e temresisténcia
aos ciclos 3 a4 vezes superior.

AUTO DELTA
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Marcas que vende
Tudor, Varta, Vemo e Yuasa.

Gamas disponiveis

As gamas disponiveis sdo as que o merca-
do procura. Desde a tradicional bateria com
pouca exigéncia elétrica, até a que fornece
atualmente veiculos topos de gama, passando
pelatecnologia hibrida e start & stop, a Auto
Delta é capazdefornecer ao seucliente o que
elenecessita em cada momento.

Novidade mais recente

Estd aser preparadaneste preciso momento
etemostodaaconfiancade queseraummo-
mento importante na evolucao do mercado
Aftermarket em Portugal.

AUTOZITANIA

Marcas que vende
A nossa marca propria de baterias NoStop e
ainda baterias damarcaExide.

Gamas disponives

Relativamente amarcaNoStop disponibiliza-
mos a gama Standard e a gama Plus. No que
dizrespeitoasbateriasdamarcaExide temos
agama Moto e ainda baterias start&stop.

Novidade mais recente

A nossamaisrecente novidade nas baterias
foiorefreshdaimagem danossamarcapro-
pria NoStop.

Marcas que vende
Bosch, APS, Femsa e Optima.

Gamas disponiveis

O nosso portfoélio é vasto e tenta responder
a maior parte dos requisitos do mercado.
Atualmente, temosdisponivelaBosch S3,S4
e S5 paraligeiros, com destaque para as S5A
(com tecnologia AGM) e S4E (com tecnologia
EFB) para veiculos Start/Stop.

Novidade mais recente

As baterias de ido litio para motocicle-
tas, pelas quais recebemos um prémio na
Automechanika.

CREATE BUSINESS

Marcas que vende

Energizer, Varta, Bosch e a marca propria
Indieparts, que oferece a maxima qualidade
aum precomais competitivo. Os produtosde
marcapropriadaCreate Business saoprodu-
zidos por marcas de primeiro equipamento.



A bateria ideal para todas
as necessidades de energia

Veiculos Ligeiros

Start-Stop AGM Start-Stop EFB Start-Stop Auxiliary High Tech Technica Standard
4 vezes mais ciclos, ideal 3 vezes mais ciclos, ideal Bateria auxiliar para +30% de poténcia de +15% de poténcia de Asolucdo
paraveiculos Start-Stop para veiculos Start-Stop veiculos com duas arrangue erecarrega arranque e maior econdmica parao
com alto nivel de de média dimensdo e baterias. 50% mais rapido. fiabilidade pargue mais antigo.
equipamentos e cilindrada. peqguenos.

Veiculos Comerciais

Expert HVR® Professional Power Professional
Alta resisténcia as vibracdes parainstalacdo no final +15% de poténcia e +50% de ciclos a opcdo Excelente relacdo qualidade/preco.
do Chassis. Maximas prestacdes / uso intensivo. mais equilibrada. Ideal para os veiculos comerciais mais comuns.

Motos & Desportos motorizados

(’ = ‘l
£k ﬁ
GEL AGM Ready AGM Conventional
Bateria de alto desempenho com mais Mais poténcia de arranque a frioem Bateria realmente sem manutencioede 0Opcdo para vefculos mais antigos com
ciclos de vida atil para os vefculos premium.  qualquer situacdo. Pronta a utilizar, elevada poténcia. Fornecida com packde equipamentos bdsicos. segue com pack
Pronta a utilizar, sem manutengdo. sem manutencao electrolito para enchimento inicial. de electrélito para enchimento inicfal

Maritimas & Lazer

#OVED
W
‘9%%
-

DNV:GL

MARITIME

Todas as baterias Start

Start AGM / Start Dual AGM/ Dual Equipment GEL / Equipment AGM /Dual AGM /
Poténcia de arranque para 2em 1 Alimentacdo de Alimentacdo sem limites, para todo o Equipment GEL, estdo
todo o tipo de motores. equipamentos e arranque de motor. tipo de dispositivos ou equipamentos. certificadas pela

DNV.GL

E
EXIDE E FORNECEDOR HOMOLEGADO DOS PRINCIPAIS FABRICANTES TAIS COMO: ABR‘CANTE
Alfa Romeo, Beneteau, BMW, Case, Citroén, Claas, Dacia, Fiat, Hymer, Hyundai, Iveco, Jaguar, Land Rover, PRIMEIRO

|eanneau, John Deere, Kia, Lancia, MAN, Mini, New Holland, Nissan, Peugeot, Renault, Saab, Same Deutz Fahr,
Scania, Suzuki, Toyota, Grupo Volkswagen, Volvo... EQU;pAMENT
0

www.exide.com
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EUROBATERIAS

AS.POWER

o ———

Marcas que vende
ASPower, MEGABAT, Fulmen, Gold, Exide e
Exide Bike.

Gamas disponiveis
Ligeiros, pesados,industriais emoto (apenas
naExide bike).

Novidade mais recente
Baterias para ligeiros, com tecnologia Start

Stop, daFulmen.

EURO TYRE

Marcas que vende
Marca propria EUROTYRE e Varta.

Gamas disponiveis

Com todos os nossos produtos oferecemos
qualidade, fiabilidade e profissionalismo.

Na Eurotyre disponibilizamos baterias de
arranque Ligeiros, Pesados e Motociclos nas
gamas Standard, Sem Manutencao, AGM e
Gel, bateriasde 6V el2V.

Novidade mais recente
Conscientesdaimportancia de estarmos sem-
pre na vanguarda da tecnologia, fiabilidade
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e operacionalidade a maisrecente novidade
foi as baterias EUROTYRE sem manutencao
que disponibilizamos a gama completa de
Ligeiros e Pesados.

EXIDE

Marcas que vende
EXIDE; TUDOR; FULMEN e DETA. Também
comercializamosalgumas segundasmarcas.

Gamas disponiveis

Para as marcas TUDOR; FULMEN e DETA, a
nossaofertaétotaltantoparaosegmentode
veiculos ligeiros/comerciais como veiculos
pesados, comamarcaEXIDE atualmente ape-
nas comercializamos asbaterias Start-Stop,
agamadeMoto &Desportos Motorizados e as
baterias Marine Laser.

Novidade mais recente

Na ultima edic@o da Automechanika, foram
apresentadas as mais recentes inovacoes
como a nova bateria para veiculos comer-
cias (StrongPro), a nova gama para Motos &
Desportos Motorizados em Li-Ion (Lithium-
ion) eaindaarenovadalinha debaterias Start-
Stop. AExide, como fornecedor do equipamen-
tooriginalde muitosdos principaisfabricantes
de carros e camifes do mundo, disponibiliza
sempre para o mercado dereposicao assuas
maisrecentesinovacoes.

Marcas que vende
Hella

Gama disponivel

A oferta de baterias Hella abrange um total
de 52 modelos comercializados. A sua ampla
gamaabrange38 Ahate225 Ah,comdestaque
paraasbaterias56Ah, Ah70,80 Ahreforcando
as aplicacbes paraligeiros e180 Ah e 225 Ah
para a escala industrial. Estas baterias tém
as suas placas com separadores em fibra de
vidro, permitindo que 3 vezes mais ciclos de
carga e descarga.

AsbateriasHella sao concebidas com osmais
elevados niveis de qualidade OE usando es-
pecificacdes técnicas avancadas. A gama
abrange todas as necessidades de ligeiros,
veiculos industriais e maquinas agricolas,
sendohojeumdosprogramasmais completos
no mercado.

Gamalligeiros

-Bateria Hella para linha ligeiros combina
uma capacidade elevada e umnotavel poder
de arranque.
-Oferecealtaresisténciaparaciclosdecarga/
descarga.

-Valido para uso em ambientes com tempe-
raturas extremas.

Veiculo Industrial e gama agricola

-Gama completa de baterias especialmente
indicadas para camides,autocarros e maqui-
nasparaobras publicas e agricultura.

-19 referéncias com duas tecnologias que
cobrem todas as necessidades do mercado.
-Sistema antivibracdo que minimiza o movi-
mento das placas dentro da bateria.

Novidade maisrecente

A maisrecente novidade da nossa gama é
uma variante de 180 amp alta performance
(HE3180UHP), que oferece até 1400 Ah da in-
tensidade de arranque a frio. Também apre-



RECICLA-LAS ESTA R
DO NOSSO. ' x5

CONTACTE UM DOS
CENTROS DA REDE
VALORCAR E CARREGUE
AS BATERIAS AO SEU

NEGOCIO PARTICIPANDO
DESTA CORRENTE

DE ENERGIA POSITIVA.

Valorizamos o seu contributo.
Mais informacao em: www.valorcar pt



DOSSIER ESPECIAL BATERIAS

sentamos uma nova de 72-bateria Ah baixo
topo (HE0072), que complementa esta gama
de produtos onde esta mais concentrada a
necessidade do mercado.

Ao mesmo tempo, destacamos a gama de
baterias AGM paraAh70,80e90,quetém um
separador de fibra de vidroabsorvente.Euma
tecnologia muito mais segura que oferece
maior desempenho, pois permite atétrésciclos
de cargaedescargamaisdo que uma bateria
normal.Portanto,sdo especialmenteindicados
paraveiculosdemotor dieselea gasolinacomo
hibridos equipados com sistemasdo tipo "'Stop
& Start” outavaoregenerativo parareduzir o
consumo de combustivel.

Finalmente, a Hella também tem sistemas
de controle para a operacdes e controle das
baterias, como 0 nosso sensor inteligente
IBScontrol, que informa com antecedéncia
sobre o estado da carga, sua capacidade ou
idade, através de um écran de cor simples.

KRAUTLI

Marcas que vende
Yuasa, Synkra e Optima

Gamas disponiveis

YUASA:

GAMA LIGEIROS

YBX 1000 (Gama Standard)

YBX 3000 (Gama SMF - até +20% de potencia
de arranque)

YBX 5000 (Gama Silver High Performance
SMF - até +35% de potencia de arranque)
YBX 7000 EFB (Enhanced Flooded Battery)
Performance - comparativamente abaterias
auto convencionais

+170% Dynamic Charge Acceptance (DCA)
+100% de durabilidade ciclica

Qualidade, Performance eEspecificacdesde OE
Aproximadamente 270 000 arranques

YBX 9000 AGM (Absorbent Glass Mat)
Performance - comparativamente abaterias
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auto convencionais

+150% Dynamic Charge Acceptance (DCA)
+200% de durabilidade ciclica

Qualidade, Performance eEspecificacbesde OE
Aproximadamente 360 000 arranques
Auxilliares, Backup & Specialist
Caracteristicas

9 Baterias auxiliares AGM

2 Baterias auxiliares inundadas
1Bateriade arranque AGM

Exemplos de aplicacoes

Toyota, Honda e Lexus Hibridos
MercedesClasseEeS

OPTIMA
AGM - SPIRALCELL TECHNOLOGY

REDTOP - Principais beneficios:

Melhor arranque

Vida util até 3 vezes maislonga

15 vezes maisresistente a vibracoes
Virtualmente 100 % a prova de fugas
Virtualmente possivel de montar em qual-
quer posicao

Livre de manutencao

Carregamento maisrapido

YELLOWTOP - Principais beneficios:
Deep-cycle e melhor arranque

Vida util até 3 vezes maislonga

15 vezes maisresistente a vibracoes
Virtualmente 100 % a prova de fugas
Virtualmente possivel de montar em qual-
quer posicao

Livre de manutencéao

Carregamento maisrapido

Mais de 300 ciclos de Descarga/Carga

BLUETOP - Principais beneficios:

Aplicacao em Barcos e Auto-Caravanas
Disponivel em gama de arranque e auxiliar
Vida util até 3 vezes mais longa que outras
baterias Marine

15 vezes maisresistente a vibracoes

Livre de manutencao

Virtualmente possivel de montar em qual-
quer posicao

Livre de manutencéao

SYNKRA
Convencionais Ligeiros
Convencionais V.C.

Novidade mais recente

Comonovidadenamarca Yuasaagama Cargo
Deep Cycle (GM) para veiculos pesados, uma
baterias de alto rendimento para veiculos
comelevados consumos de energia, passando

assim a Yuasa a ter presentemente a gama
mais completa do mercado em tecnologia
AGM e EFB.

LUCAS

Marcas que vende
Lucas e Safa.

Gamas disponiveis

Lucas - Baterias Premium para veiculos li-
geiros e pesados

Safa - Bateriasreforcadas (FB) e para veiculos
Start&Stop (AGM).

Novidade mais recente:
Alargamento da gamacommaisreferéncias.

NORBAT

Marcas que vende
NORBAT e Exide, ambas de fabrico Exide.

Gamas disponiveis

Temosumalinhastandard eumalinha gold -
AGM.Também comercializamosbateriasde gel
eparaummercado diferenciado domercado
auto,temosagamadasbateriasdetracdaoou
baterias de espiral — que sdo na sua maioria,
solicitadas por encomenda. S&o utilizadas



especialmente em empilhadores, porta-pa-
letes, plataformas elevatérias, maquinas de
limpezaindustrial, entre outras.

Novidade mais recente

Estamos sempre atentos e quando ha um
lancamento de uma novidade no mercado,
introduzimos de imediato o produto no nos-
so portefdlio, de forma a dar a conhecer aos
nossos clientes.

PBS

Marcas que vende
Stecopower, Energia, Powersonic, Trojan,
Optima, Fulbat e GYS.

Gamas disponiveis

A PBS tem uma parceria forte com a
Stecopower, marca francesa presente no
mercado europeu ha mais de 50 anos prin-
cipalmente no setor automovel, pesados,
maquinas agricolas ou de construcdo civil
e motas. Isso permite a PBS ter acesso a ba-
terias de qualidade de origem, estar sempre
atualizada tecnologicamente em termos de
oferta, principalmente comasmarcasEnergia
e Stecopower.Paraoutrossetoresde ativida-
de,aPBStambem temna sua ofertabaterias
dasmarcasPOWERSONIC, TROJAN, OPTIMA,
FULBAT e GYS para acessorios.

Novidades mais recente

A PBS vai continuar a desenvolver toda a
gamadebateriasENERGIA e Stecopower com
novidadesno sectoresdasbateriasautocom
alargamentodagamaAGMpara Stop&Start,de
descargalenta, maritimas, e acessorios como
umanova gama de carregadores e booster.

POLIBATERIAS

Marcas que vende
APolibateriaseéoimportador oficialdaFIAMM,
3"maior fabricante europeude bateriasdear-
ranque,as quaissao equipamento originaldos
principais construtores automoveis (Renault/
Nissan - Clio, Twingo, Qashqai, Juke, etc; PSA
Peugeot e Citroen nos comerciais e ligeiros,
Mercedes - Classe A, B, C e E, Volvo - novo
XC40; Ferrari - todos os modelos fornecidos
exclusivamente pela FIAMM desde sempre;
Jaguar - XF e XJ, Maserati, Fiat; Iveco - Daily
elétrica; Opel.

Gamas disponiveis

FIAMM: Ecoforce - para hibridos e start-s-
top; Titanium Pro e Black - para ligeiros e
comerciais;Powercube e Energycube - para
comerciaisepesados; Classica-paraveiculos
antigoseclassicos (6V);Neptune - paraleisure,
Autocaravanasebarcos;Motorenergy - Motos.

Eurocell: STD Pro - paraligeiro se comerciais;
Extreme - gama selada para veiculos japo-
neses e europeus; HD Pro - para comerciais
e pesados.

Novidade mais recente

Foi apresentada em Frankfurt, na
Automechanika, a nova gama para pesados
AGM da FIAMM que estara disponivel para
onossomercado a partir de Janeiro de 2017.

REDEINNOV

Marcas que vende
Tudor e Innovparts (marca propria), ambas
fornecidas pela Exide Technologies

Gamas disponiveis

Na gama Tudor temos disponiveistodo o tipo
de baterias direcionadas aos mais diversos
tiposde veiculos, desdemotas, barcos, veiculos
ligeiros e pesados, enfim, todasasaplicacées.
Agamalnnovparts, e tambémbastante com-
pleta, estando focada nos veiculos ligeiros,
comerciais e pesados.

Novidades mais recente

Recentemente alargamos a gama da
Innovparts, sendo que atualmente a sua
abrangéncianos permite cobrir mais de 85%
das vendas com uma bateria de qualidade
equivalente ao primeiro equipamento, a um
precobastante atrativo para a oficina.

PUBLICIDADE

a escolha dos principais construtores automaéveis!

POWE

CA

UBE,. s AR B a1 1 -
Tel. [+351) 212 751 597 / 212 722 022
Fax [+351] 212733925

geral@polibaterias.com www.polibaterias.com
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RODAPECAS

Marcas que vende
PADOR e TAB paramotociclos

Gamas disponiveis
A PADOR s6 tem a sua gama Premium, com

tecnologia de Calcio / Calcio enanotecnologia.

Novidade mais recente
Gama para motociclos.

SOFRAPA

Marcas que vende
Varta, Deta, e Energy (marca prépria da
Sofrapa)

Gamas disponiveis

No caso da Varta, temos toda a linha dispo-
nivel, desde asbateriasparaveiculosligeiros
e comerciais, paraveiculos com start & stop,
pesados, motos, autocaravanas, tratores e/
oumagquinas agricolas, sem esquecer as ba-
terias mais especificas para painéis solares,
oumesmo para os veiculos maritimos.
NaDeta, temosdisponivelagamadebaterias
paraveiculosligeiros,incluindo os equipados
com sistema start & stop. O mesmo se aplica
no caso da Energy, com a unica diferenca de
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neste casotermostambémagamade veiculos
Pesados.

Novidade mais recente

Amaisrecentenovidade foiolancamentoda
gama de baterias para veiculos ligeiros da
Deta,marcade origemalema queja contacom
mais de 70 anos de experiéncia na producao
de baterias. As baterias Deta sdo fornecidas
como Equipamento de Origem paravariosdos
mais conceituados construtores europeus, e
sdo exportadasparapaisesemtodoomundo.

STAND ASLA

Marcas que vende
Banner,MagnetiMarelli,Maff eanossamarca
propria Automotive Parts

Gamas disponiveis

Comercializamosbateriasquer dagamastan-
dard, quer de tecnologia mais especifica e
recente, como por exemplo baterias AGM.Em
termos de aplicacao, as baterias disponiveis
destinam-seaveiculosligeiros, veiculos pe-
sados e motos. No entanto, existe também a
disponibilidade de fornecimento de baterias
paraaplicac6es mais especificas, como o caso
deveiculos, agricolas,industriais ounauticos.

Marcas que vende
VARTA e OPTIMA

Gamas disponiveis

VARTA Dynamic Trio Baterias para ligeiros
(Start-Stop e convencional)

VARTA Promotive: baterias parapesados (EFB
e convencional)

VARTA PowerSports: baterias para motos
(AGM, Gel e convencional)

VARTA Professional: baterias para barcos,
caravanas, autocaravanas (AGM, Ciclo pro-
fundo, convencional)

Numero totaldemodelos comercializados:176
Gamade amperagem:De 3 Ahaté 225 Ah
Aplicacées (ligeiros, 4x4, VCL, pesados, agri-
cola, etc):

Novidade mais recente

Foilancadana Automechanikaanova VARTA
Promotive EFB, bateria especialmente fabri-
cada para veiculos comerciais com as mais
altas necessidades de energia. Esta bateria
oferece uma vidamaislonga, até 40%, resis-
téncia superior a vibracdes e € 100% livre de
manutencao.

(5]

Nota Durante este més serd publicado no site
da POS-VENDA (www.posvenda.pt) um arti-
go de cada uma das marcas que responderam
ao questiondrio. O link estard acessivel em
www.posvenda.pt/baterias2016
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AUTO SERVIGE

www.pador.pt

PELO SEU AUTOMOVEL
TRABALHAMOS
DE ALMA E CORACGAO
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paraas oficinas

O objetivo de apontar alguns erros que as oficinas ainda
cometem no que diz respeito as baterias passa por alertar
e dar ferramentas para aumentar a rentabilidade do negécio
num produto aparentemente simples, a bateria, mas que

tem uma componente técnica cada vez mais exigente.

uvidos os fabricantes e os distribui-
dores percebe-se que, de facto, exis-
tem oportunidades que as oficinas
podemaproveitar. AExidedamesmo
umexemplo: “Segundo testes efetuadospode-
mosdizer que 70% dos automobilistasalertados
para o estado de carga e tempo de vida util
que restava a bateria, optaram por trocar de
imediato a bateria a correr orisco de virem a
sofrer com uma possivel falha e com todos os
inconvenientes queissoacarreta.”
A Johnson Controls lancou recentemente um
programa dirigido as oficinas que incentiva a
manutencdopreventivadabateria, oBattery-
Test Checking em que a mensagem passa por
tornar odiagnosticodo estadodabaterianuma
operacao de rotina para cada carro que entra
na oficina. E os numeros apresentados pela
empresa que fabrica as baterias Varta, pro-
vam isso mesmo: Desde o surgimento deste
programa ja foram testados cerca de 33 mil
veiculoseumaquartodelestinhambateriasque
necessitavamde ser substituidas deimediato
porque estavam em mas condicoées.
APBSacrescentaque ''variosestudos demons-
tram, ao longo do tempo, que mais de 1/3 das
avariasnos carrostémcomo origemabateria.
Comintensificacaododiagndsticovamospoder
antecipar uma situacao de avaria e assim dar
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mais credibilidade ao servico. Isso também
permitira dinamizar o mercado em termos
devendas."
Umdiagnosticobemfeitoimplicatambémum
nivel mais elevado de formacé&o das oficinas
porque ja existem muitas ferramentas que
ajudam numa operacdo que esta a deixar, de
formarapida, de ser tao simples como era até
hapoucosanos.Hoje, reforcaaBosch, "existem
cuidadosespecificos queas oficinasdevemter
quando setratadebateriasparaveiculosstart/
stop.Enecessariohaver umregistode dados da
novabateriana centralina (CPU) do veiculo, por
exemplo."Istofazcomqueumnivelelevadode
"doityourself" neste componentevacair apique
namesma proporcao doaumentodautilizacao
dasbaterias em veiculos com start&stop.

A Rodapecas faz um resumo pratico dos de-
safios a que as oficinas devem estar atentas:
"Abateria € um produto vivo, sobre o qual tem
deexistirumcuidado especial. Abateriaafeta
todasasareasdoveiculoeéporestarazdoque
asoficinasdevem ter ferramentasadequadas
para as diagnosticar. Possuir ferramentas de
diagnostico dos sistemas elétricos / eletro-
nicos dasviaturas € essencial para verificar a
origemdo problema conseguindo, destaforma,
poupar tempo e dinheiro, assim como prestar
um melhor servico aos clientes." O

NAO ESQUECA

ARevista POS-VENDA fez uma lista de
oportunidades para as oficinas com
base nas respostas das empresas
ouvidas neste artigo:

- Identificacdo da bateria correta

para cada modelo, especialmente
importante para veiculos com
start&stop. Em muitos casos continua
a ser a bateria standard a solug&o para
todos os veiculos

- N&o valorizagao da retoma da bateria
antiga e nem sempre o local e método
de devolucéo é o mais indicado, o que
diminui a rentabilidade

- Falta de diagnéstico e verificagdo

do estado da bateria. Este servico
implica ter equipamentos adequados
e deverd ser feita uma verificagdo

em todos os veiculos que entram na
oficina. Aumenta consideravelmente a
possibilidade de uma venda associada.
- Ter equipamento técnico adequado

e formac&o (pedir apoio aos
fornecedores e fabricantes) uma vez
que a substituicao das baterias de
veiculos start&stop implica registar os
dados da nova bateria na centralina do
veiculo

- Fundamental uma anélise técnica
cada vez mais detalhada para distinguir
o que é uma falha da bateria (garantia)
€ um mau uso ou um problema
associado, j& que, muitas vezes, é outro
componente do veiculo que descarrega
a bateria

- Ter um bom stock porque uma
bateria, muitas vezes, é uma compra
de urgéncia e aumenta a possibilidade
de se vender um produto com maior
rentabilidade para a oficina

- Instalar baterias de baixa qualidade
afeta aimagem da oficina junto do
cliente uma vez que a bateria vai durar
menos ciclos
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