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Poupar tempo
e recursos

O mercado dos produtos e acessorios (no-paint) é o
segmento da repintura auto que mais evoluiu nos Gltimos 15
anos e é cada vez mais exigente na busca de solugoes que
tornem as reparagoes mais eficazes e mais economicas

TEXTO NADIA CONCEIGAO

xiste uma cada vez maior preo-
cupagio das oficinas na andlise
dos custos com os produtos
e acessérios “no-paint”, pois
estes sdo parte importante do
tempo despendido com a preparacio das
viaturas para o processo de repintura.
Este mercado tem assistido a um cresci-
mento substancial, devido & necessidade
dos profissionais em utilizar produtos

especificamente desenvolvidos para as
suas necessidades e com uma boa relagio
qualidade/preco. “Atualmente, as princi-
pais marcas focam-se no langamento de
novos processos e sistemas de trabalho,
para a redu¢io do consumo de materiais
e de tempo em cada reparagao”, explica
Mirio Rui Ferreira, da Gravity Paint. No
entanto, a tendéncia que se verifica paraa
existéncia de muitas marcas de qualidade



inferior, muitas provenientes do merca-
do chinés, tem preocupado alguns dos
maiores players, tal como indica Nuno
Escrevente, da Adilub: “Existe uma gran-
de oferta, sendo que a maior parte vem
com pregos, mas sem qualidade”. Neste
sentido, Anténio Rodriguez Freire, da
SIA, lembra que é importante nio con-
fundir pre¢o com a rentabilidade que se
pode obter com produtos de qualidade.
Luis Oliveira, da Hispanor, indica que se
verifica que “algumas oficinas optam por

esses produtos de menor qualidade, para
economizarem, e acabam por reduzir a
qualidade dos servigos”. Nelson Simées,
da Carsistema, segue a mesma linha de
pensamento: “A utilizacio de produtos
de baixo prego para determinados fins ¢
normal, mas para outros nio ¢ aceitdvel.
Muitas vezes comprar barato sai caro,
obrigando a novas reparagoes, com custos
acrescidos, nio sé de tempo e produ-
to, mas também de imagem perante o
cliente”. Vasco Silva, da Acrilac, partilha

da mesma opinido: “Estes produtos sio
mais econémicos, mas obrigam a con-
sumos ¢ a tempos de aplicagio maiores
para se obter os mesmos resultados”. E
Fernando Seabra acrescenta: “Por vezes,
o que ¢ utilizado para baixar os precos
sdo produtos com tecnologias antigas e ja
ultrapassadas, que muitas vezes nao sao
compativeis com os restantes processos
da repintura, nomeadamente com as
tintas aquosas ou com 0s novos tipos
de chapa e pldstico das carrogarias”. @
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QUESTOES

1 Quais sao as principais marcas que co-
mercializa de produtos “no-paint” para
repintura (ndo referir marcas de tintas)?

2 Algumas dessas marcas sao represen-
tadas em “exclusivo” em Portugal (ou tem
alguma marca propria)?

3 Quais foram as mais recentes novidades
lancadas ao nivel dos produtos “no-paint”™?

4 Esta previsto lancar novidades de mar-
cas ou produtos “no-paint” nos proximos
tempos? Se sim, quais?

5 Alguns dos novos produtos “no-paint”
sao de aplicagao mais técnica. Que meios
disponibilizam as oficinas em termos for-
macao técnica?

MARCAS

Saint Gobain Abrasives
Norton

Jorge Leonardo - Sales Manager Portugal
229 437 940
Jorge.leonardo@saint-gobain.com
www.nortonabrasives.com/pt-pt

1 - As marcas que comercializamos sio a
NORTON em abrasivos e Ferramentas

Pneumadticas DYNABRADE e nesta s
para o mercado de repintura.

2 - A marca Norton é uma marca re-
gistada e propriedade da Saint-Gobain
Abrasives, no caso da DYNABRADE ¢
um exclusivo para o mercado da repin-
tura em Portugal.

3 - Como ¢ do conhecimento geral, a
mais recente novidade foi a inovadora e
bem-sucedida linha de Abrasivos Norton
Cyclonic com sistema Multi-Air.

4 - Sim, claramente e para muito breve.
A Norton Saint-Gobain Abrasivos tem
como um dos seus objetivos, o investi-
mento na inovagio dos seus produtos,
sistemas e solu¢des por forma a corres-
ponder s mais exigentes solicitagdes
do mercado atual, oferecendo realmen-
te rentabilidade para as oficinas. Nio
querendo antecipar exatamente quais,
poderemos dizer que iremos voltar a
reforcar a nossa j4 abrangente oferta de
abrasivos do mercado, iremos também
introduzir a gama de adesivos estruturais
a semelhanca do que j4 temos nos USA.

5 - Temos os recursos humanos, tan-
to em Portugal como na Europa, para
disponibilizar ao mercado a formacio
técnica necessdria dos nossos produ-
tos por forma a que sejam utilizadas as
melhores priticas em cada aplicagdo do
processo. Sempre que solicitada pode ser
ministrada tanto a técnicos, comerciais
dos nossos distribuidores, bem como os
utilizadores finais.

Carsistema

Car Repair System

Nelson Simoes - Diretor Técnico-
Comercial

239 433720

carsistema@carsisterma.pt
www.carsistema.pt

1 - Abrasivos Mirka, Pistolas de pin-
tura DeVilbiss, Mdquinas de Lavar
Pistolas Rosauto, Equipamentos de
Aspiracio NETCO, Polimentos Farécla,
Cosmética Auto Concept Chemicals,
Sprays Técnicos INNOTEC, Protegao
individual Honeywell e Moldex; Gama
completa sob a prépria marca Car Repair
System incluindo Vernizes, aparelhos,
betumes e respetivos catalisadores, di-
luentes, mascaragem em papel e plistico,
fitas isoladoras, abrasivos, equipamentos
variados, polimentos, acessorios, etc.
Cerca de 2500 referéncias de produtos.
Noutras empresas do grupo, comerciali-
zamos ainda os equipamentos de lixagem
e Polimento Rupes e os Abrasivos Kovax.

2 - Todas as marcas referidas sio re-
presentadas em exclusivo em Portugal
e algumas em Espanha e Itdlia através
das nossas filiais locais. A marca prépria,
Car Repair System, ja foi referida antes.

3 - Nova linha de aparelhos e vernizes
HE - alta eficiéncia, que permite as
oficinas grande economia nos custos de
aplicagio, tanto a nivel de mio de obra
como de energia.

4 - Sim. O nosso ADN consiste na per-
manente procura e desenvolvimento
de novas linhas de produtos, estando
previsto para breve o lancamento de
novos produtos.

5 - Para além de uma equipa altamente
capaz e profissional de cinco técnicos
que em permanéncia estdo nas oficinas a
fazer formagio, temos o nosso Centro de
Treino em Coimbra onde temos definidas
vdrias agoes de formagio pré-estipuladas,
mas hd sempre a possibilidade de, em
fungio da solicitagio do cliente, se fazer
formacio a medida.
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GRAVITYPAINT

Tudo para Pintura

EQUIPAMENTOS
ASSISTENCIA TECNICA

L 261092574 2 www.gravitypaint.pt geral@gravitypaint.pt

A Avenida Nossa Senhora da Purificacdo, N°14 Sapataria « 2590-430 - Sobral de Monte Agraco
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SIA Abrasives

Antonio Rodriguez Freire - Responsavel
Comercial
antonio.rodriguez@sia-abrasives.com
0034 620 900 191 (Espanha)
www.sia-abrasives.com

1 - Sia Abrasives/maquinaria Bosch/ma-
quinaria Delmeg.

2 - Comercializamos a nossa marca Sia
e também fabricamos/transformamos/
vendemos produtos marca prépria e linhas
brancas.

3 - Siapro (sistema por passos para a pintura
e repintura); Estagoes de trabalho simples
ou completas com aspirador Bosch/ma-
quina elétrica Delmeq e todo o material
necessdrio para a reparagio geral ou para
“spot repair’; Mdquinas elétricas 150mm
e 70x198mm Delmeq.

4 - Novos discos siaspped 48 furos; Criagao
de novo conceito distribuidor partner;
Novos discos siaspped S Performance.

5 - Formagao dos técnicos e comerciais
dos distribuidores para poderem explicar
e demostrar estes produtos as oficinas;

Acompanhamento por parte dos técnicos
Sia as oficinas dos nossos distribuidores;
Videos demostrativos dos processos através
das redes sociais, multimédia; Panfletos/
posters; cursos técnicos tanto nos nossos
centros de formagio como nos centros
dos nossos distribuidores ou nas préprias
oficinas.

3M

Ana Cristina Vaz - Marketing Manager
cristinavaz@mmm.com

0034 620 567 282
www.3m.com.pt/reparacacautomovel

1 - A 3M, Scotch, Cubitron II, Hookit,
Scotch Brite, Roloc, Trizact, Dirt Trap,
Accuspray, PPS, Sun Gun, Perfect-it,

2 - Nao, sao todas comercializadas a nivel
Ibérico.

3 - Os discos abrasivos Cunitron II, a gama
especifica para chapa, o novo Polimento
“Fast Cut Plus Extreme” com um novo pro-
cesso e uma Cera para Cavidades “Cavity
Wax” (anti corrosio).

4 - Sim. Alguns discos abrasivos e um novo
sistema PPS.

5 - Temos uma equipa técnica especializada
e também um centro de treino mével que
d4 apoio técnico e formagao a todas as
oficinas no pais.
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Indasa

Paulo Castro - Chefe de Vendas

917 583 031

vendas@indasa.pt / pcastro@indasa.pt
www.indasa-abrasives.com

1 - A Indasa fabrica e comercializa
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Abrasivos Flexiveis (Lixas) com a mar-
ca RHYNO para vérios segmentos de
mercado, particularmente o da Repintura
Automovel. Exportando mais de 90% da
sua produgio para mais de 100 paises, é
considerada, a nivel mundial, uma das
principais marcas neste setor.

2 - Além dos Abrasivos Flexiveis, a Indasa
comercializa ainda com a sua prépria
marca, em exclusivo: Equipamentos
— Lixadoras Pneumdticas e Elétricas,
Polidoras e Aspiradores Méveis para
Oficinas; Vedantes & Adesivos; Betumes,
Primdrios e Antigravilhas (TEX-POL);
Massas de Polir (AUTOGLOSS);
Solugbes de Mascaramento — Fitas de
Mascarar, Fitas Acrilicas de Dupla Face,
Fitas de Contornos e de Perfilar, Rolos
de Mascarar e Cordao de Espuma.

3 - Além das Ferramentas Elétricas e
da gama Autogloss (Massas de Polir),
a Indasa desenvolveu recentemente um
inovador sistema de aspiragio de pé —
ULTRAVENT - eliminando praticamen-
te 0 empapamento dos discos abrasivos,
dai aumentando o seu rendimento e
tempo de vida e proporcionando um
ambiente de trabalho na oficina mais
limpo e sauddvel.

4 - Previsto para inicio do préximo
ano o langamento duma nova Fita de
Mascarar — MTE RED — e de um novo
Workstation para oficinas.

5 - A Indasa proporciona aos seus
Distribuidores e as Oficinas Auto,
suas clientes, apoio e formagéo técnica
constantes. Os seus técnicos visitam
frequentemente oficinas, em todo o pafs,
demonstrando e divulgando os nossos
sistemas de preparagao de superficies
e, sempre que necessario, sio organi-
zados Cursos de Formacio na nossa
“Academia”, em Aveiro.

INDASA

A MELHOR SOLUGAQ
PARA A PREPARACAO
DE SUPERFICIES

o
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Gravity Paint

Mario Rui Ferreira - Socio Gerente
910 035 730
mario.ferreira@gravitypaint.pt
www.gravitypaint.pt

1 - A GravityPaint comercializa prin-
cipalmente a marca Finixa, que cobre
quase todas as necessidades dos nossos
clientes, e complementa a oferta com as
seguintes marcas: Abrasivos: Sai, Indasa,
Norton, 3M e Festool; Equipamentos:
Festool, Bosch, Rupes, Sata, Devilbiss,
Iwata, Walcom e Sagola.

2 - Representamos a Finixa em exclusivo
para Portugal.

3 - As mais recentes novidades que apre-
sentamos no mercado foram a estagio
de trabalho “Gravity Station” (Finixa e
Sia); 0 aquecedor de ar comprimido TD1
(Walcom); o sistema de lixagem SiaPro
(Sia); a fita de isolar Chicane (Miarco).

4 - Iremos aproveitar a nossa presenga na
Feira Mecnica 2018, para dar a conhecer
uma nova marca de Cabines de Pintura
em Portugal e para fazer a apresentagio
oficial da nova pistola de pintura Satajet
X 5500.

5 - No tltimo trimestre deste ano iremos
iniciar o “Experience Day”. O conceito
consiste em trabalharmos lado a lado
com os profissionais da oficina durante
um dia, em que apenas se utilizard os
produtos da marca Finixa e respetivos
processos, podendo assim ter uma melhor
percecio da qualidade e da rentabilidade
dos mesmos.

dmcor

Luis Pedrosa - Diretor Comercial
917073733

luis@dmcor.pt

www.dmcor.pt

1 - Comercializamos a marca Pro&Car.

2 - Sim. Somos os representantes da
Pro&Car para Portugal.

4 - Sim. Estamos a negociar com uma
marca de produtos “no-paint”, que ji
existe em Portugal, mas com pouca ex-
pressio em alguns distritos, e vamos
assim assegurar a sua distribui¢io para
esses distritos. Por enquanto nao pode-
mos divulgar o nome desta marca.

5 - Temos dois técnicos especializados
que estdo em constante formacio para
estarem preparados para dar resposta e
acompanhar as oficinas.

Acrilac

\/asco Pereira da Silva - Diretor Comercial
917 303 658

vasco.silva@acrilac.com
www.acrilac.com

1 - Pirmo — Betumes de poliéster, con-
sumiveis diversos (papel de isolar, papel
de limpeza, plastico, fita adesiva, cordao
de espuma, polimento, etc.); SATA —
Pistolas de pintura profissionais, sistema



de copos descartdveis SATA RPS, prote-
¢Ao respiratoria, tecnologia de filtragem,
acessorios, etc.; Sia Abrasives — Sistemas
de lixagem e de polimento; FESTOOL
— Sistemas de lixagem e de aspiragio;
3M — Produtos para a Reparagao do
Automével; MOLDEX — Equipamentos
de protegio auditiva e respiratria; Volz —
Filtros de chio, pré-filtros e filtros de teto
para cabinas de pintura; Entre outras.

2 - Algumas das marcas “no-paint” que
comercializamos so representadas em
Portugal em exclusivo. Para além das
marcas que representamos, comercializa-
mos a marca Pirmo. Trata-se de uma das
marcas préprias da Acrilac, a qual com-
preende diversos produtos “no-paint”,
tais como betumes de poliéster e con-
sumiveis diversos (papel de isolar, papel
de limpeza, pldstico, fita adesiva, cordio
de espuma, polimento, entre outros).

3 - Representamos e comercializamos
uma diversidade de marcas, razao pelo
qual temos uma das mais completas e
abrangentes ofertas/ solugoes de pintura
atualmente existente no mercado. Pelo
seu carater inovador, todas as marcas
apresentam regularmente inovadoras
solucoes de qualidade, que se traduzem
nos melhores resultados, no aumento da
produtividade, na redu¢io de tempos de
aplicacio e na redugio dos custos. Em
termos de novidades destacamos a mais
recente novidade da SATA. A nova pis-
tola de pintura profissional de gravidade
SATAjet X 5500 Disponivel em versao
standard ou digital, em tecnologia RP
ou HVLP.

4 - Naturalmente. Todas as novidades
que acrescentem valor as necessidades dos
clientes e & nossa oferta atual. Novidades
que sejam solugdes de qualidade, que se

95

traduzam na obtencio dos melhores re-
sultados, no aumento da produtividade,
na redugio de tempos de aplicagio e na
redugio dos custos.

5 - Damos formagio no local do cliente
ou no nosso Centro de Formagio, dada
pelos nossos Técnico-Comerciais ou pelos
Técnicos das marcas que representamos.
Pontualmente, convidamos alguns clien-
tes a participarem em ag¢des de formagio
realizadas no estrangeiro, nos Centros
de Formacio das marcas representadas.

Nexzett

Antbnio Monteiro - Gerente
244 768 601
antanio.monteiro@nextzett.pt

1- A marca que comercializamos e repre-
sentamos é a Nextzett. Esta marca deriva
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Localizagao

Website: www.lusilectra.pt
LinkedIn: www.linkedin.com/company/lusilectra
Facebook: www.facebook.com/Lusilectra

LUSILECTRA

GRUPO SALVADOR CAETANO

TIf: 226 198 750
E-mail: lusilectra@lusilectra.pt

Rua Eng.° Ferreira Dias, 953/993
4100 - 247 Porto
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da antiga Finszett, extinta em 2015.

2- Somos os representantes oficais para
Portugal da Nexzett.

3- A marca vai lancando novos produtos
de modo a colmatar necessidades do
mercado. Saiu hd cerca de quatro meses
um novo produto, o selante de vidros, em
litro, e estd previsto sair em embalagens
de 200 ml.

4-Trabalhamos essencialmente com re-
vendedores de tintas auto e pegas auto.
Quando ¢é necessdria formagio damos a
assisténcia técnica nas oficinas, sempre
acompanhados pelo comercial do nosso
cliente.

5- O mercado tem tendéncia a evoluir
muito satisfatoriamente, pois evoluiu
muito o nivel do profissional deste ramo
na drea do detalhe automdvel. Hoje,
o préprio cliente ¢ bem conhecedor
dos produtos que quer utilizar e dé-
-nos a garantia de que os produtos de
alta qualidade terdo sempre o seu lugar
nesta rea de trabalho. A Nextzett escuta
atentamente os profissionais e tenta criar
produtos para as suas necessidades.

Impoeste

José David - Diretor de Vendas

9127 87 816

josedavid@impoeste.com
www.impoeste.com

1 - A Impoeste comercializa em exclu-
sivo a marca de pistolas WALCOM, a
tnica no mercado mundial a apresentar
uma gama de pistolas em Carbono e em
Kevlar, de peso reduzido e de conforto
Ginico. A par desta marca representa a

Emm, com as marcas COLAD — con-
sumiveis e programas de elevagio da
produtividade oficinal, HAMACH -
Miquinas e ferramentas para a oficina.
- Historicamente comercializaa 3M e a
FESTOOL, sobejamente conhecidas e
a MAXI - consumiveis de linha bdsica.

2 - AWALCOM - pistolas em Carbono e
Kevlar sio em exclusivo e a marca prépria
MAXI, com produtos bdsicos de preco

muito competitivo para as oficinas.

3 - A WALCOM lang¢ou recentemente
a pistola em Kevlar e esta novidade ¢
absolutamente importante porque em
definitivo rasga com a tendéncia do alu-
minio como material base das pistolas.
A pistola SLIM em Kevlar é uma pistola
de resisténcia superior, peso pela meta-
de e performances de topo, a surpresa
muito agraddvel é no preco, ou seja, ¢
mais barata que as suas concorrentes
em aluminio. Imaginam um Férmula
1 atual em aluminio? - Dentro de uns
anos vamos pensar o mesmo das pistolas!

4 - Nao temos previsto nenhum lanca-
mento além da SLIM em Kevlar. Vai ser

a novidade deste final de ano.

5 - Como ¢ habito, estas novidades vio



estar presentes para trabalho e experimen-
tagdo nos nossos centros de formacio em
Portugal, ou seja, no de Torres Vedras e
nos Centros de Formagio CEPRA em
Lisboa e Porto. - Além disso a nossa ex-
tensa equipa técnica, de sete elementos,
ird fazer o acompanhamento técnico ao
langamento comercial no pafs.

Autoflex

Felismino Pinto - Diretor Técnico
962 993 295
felismino.pinto@autoflex.pt
www.autoflex.pt

1 - Como marcas principais no gru-
po Autoflex trabalhamos com: caarQ;

INDASA; 3M e SATA.

2 - A marca caarQ é comercializada
em exclusivo em Portugal pelo Grupo

Autoflex, dado tratar-se de uma marca
prépria integrada na REFINISHCAAR
(empresa ibérica associada do Grupo
AUTOFLEX).

3 - O cordio de espuma em formato T
foi um dos tltimos produtos langados no
mercado pelo Grupo Autoflex. Trata-se
de um precioso consumivel, que contri-
bui para “Fazer bem feito a primeira vez”.

4 - No Grupo Autoflex procuramos ser
pré-ativos, procurando sempre desen-
volver e encontrar as melhores solugoes
para os profissionais. E também com este
objetivo que visitimos a Automechanika
em Frankfurt, onde encontramos as tlti-
mas novidades para este mercado.

5 - Desde jé hd alguns anos que no Grupo
Autoflex e no seu Centro de Treino, se
realizam sessoes de trabalho onde sio

a7

apresentados ¢ demonstrados todos os
produtos que disponibilizimos para a
repintura automével. Também neste
Centro de Treino, os profissionais tém
a possibilidade de conhecer e manusear
todos os novos produtos que pretende-
mos comercializar ou que estamos em
inicio de comercializagio.
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Fernando Seabra, Lda
Fernando Seabra - Direcao

229 716 138

geral@fsl.pt

www.fsl.pt

www.4cr.com

1 - A 4CR (for car refinish).

2 - Representagio exclusiva da 4CR em
Portugal, Angola, Mogambique e Cabo
Verde desde 2008.

3 - Sistema de Polimento 4CR: Processo
de Polimento de 1 ou 2 Passos que garan-
te uma corregdo da pintura de uma forma
rdpida, simples e eficaz. Massa Polir 8000
e Massa de Acabamento 8065. Orange
PRO System: Trata-se de uma selecio
de produtos “chave” especificamente
desenvolvidos e orientados para facilitar o
trabalho do utilizador profissional numa
oficina de repintura automével. Neste
sistema, constam produtos destinados ao
isolamento, lixagem, preparacio, pintura
e polimento.

4 - Novos Discos Abrasivos Cerdmicos
3345 ORANGE CUT a serem dispo-
nibilizados ao mercado no inicio do 4°
Trimestre de 2018. Trata-se de um novo
tipo de abrasivo com um elevado poder
de corte aliado a uma grande durabili-
dade e estabilidade do abrasivo durante
toda a sua utilizagao.

5 - Disponibilizamos um apoio técnico
permanente nas oficinas através do nosso
departamento técnico.

Mota & Pimenta

Margarida Mota - Marketing Manager
252 323 909
margaridamota@motapimenta.com
www.motapimenta.com

1 - Para polimentos e lavagem automé-
vel, trabalhamos hd 32 anos com a Abel
Auto e desde o inicio deste ano com a
3D. Ao nivel de selantes, produtos anti
corrosio, e reparagio como por exemplo
metal plastic, representamos a Soudal na
drea automdvel. De referir que também
com a Soudal mantemos a parceria hd
mais de 25 anos. Ao nivel de pistolas
de pintura comercializamos as marcas
Iwata e Kremlin. Também dispomos
de esponjas e produtos abrasivos, como
a Flexipads e Berfar no primeiro caso e
Oslong nas lixas.

2 - Quase todas as marcas mencionadas
anteriormente sio representadas em ex-
clusivo por Mota & Pimenta, Lda. no
territério nacional.

3 - A principal novidade foi ao nivel dos
polimentos com a nova representagio da
marca 3D, com inovadoras massas de
polir com AAT - Tecnologia Abrasiva
Adaptével (agente de nivelamento mul-
ti-superficies que acelera e melhora o
desempenho).

4 - Temos por hébito procurar acompa-
nhar e até antecipar as novidades, como
foi recentemente com as massas de polir
mais eficazes com uma redugio significa-
tiva de gastos de produto. Futuramente
e com a evolu¢io dos produtos e seus
componentes, poderemos certamente
contar com mais novidades, mais eficien-
tes, mais rentdveis e com menos custos.

5 - Todos os produtos tém, de alguma
forma, uma aplicagdo que necessita de
uma explicacao ou demonstragio técnica.
S6 desta forma garantimos a sua eficdcia.
Sendo uma politica da nossa empresa,
damos apoio técnico em formagdes no
nosso Centro de Formagio e mesmo nas
oficinas dos nossos clientes.

Ultra Bond S

Adilub Unip Lda

Nuno Escrevente - Socio-Gerente
243 094 351
nuno.escrevente@adilub.pt
www.adilub,pt

1 - Trabalhamos de forma oficial e ex-
clusiva em Portugal a CeChem Limited,
uma marca inglesa que nos consegue
oferecer os produtos de maior rotativi-
dade e com uma qualidade premium.

2 - Chegdmos a pensar em langar uma
marca prépria, mas tendo em conta o
acordo fechado com a Ce Chem Limited,
em que ficarfamos com a marca em re-
gime de exclusividade, desistimos dessa
ideia pois as embalagens j4 todas apre-
sentam o texto em portugués e também
os nossos contactos diretos.

3 - Das tltimas novidades apresentadas,
e com bastante aceitagio por parte dos
nossos clientes, foi o RE75. Um epoxy
modificado semirrigido de dois compo-
nentes que apresenta uma formulagio
unica para reparagbes “All Purpouse”,
ou seja, permite ser aplicado em todos
os tipos de pldsticos e nao sé. Muitos
clientes tinham sempre algumas davidas
em que artigo deviam utilizar na cola-
gem/reparacdo de pldsticos, mas com o
RE75 sabe que pode aplicar em qualquer
tipo de pldstico.

4 - Até final do ano iremos apresentar
o Spot Primer, de cor cinza, que é um
produto para acabamentos suaves e ji
pedido por alguns clientes. E no primeiro
trimestre de 2019, iremos apresentar um
anti gravilha, em aerossol, com uma das
maiores percentagens algumas vez vista
de borracha sintética.

5 - Esta ¢ uma grande vantagem que
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4560-800 S. Mamede Recezinhos
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O crescimento dos servigos
rapidos de repintura

(“Spot Repair”) sao uma
oportunidade para quem
comercializa produtos “
no-paint”?

Ana Cristina Vaz

3m

“Sem qualquer dlvida. Os processos
“Spot Repair” sao uma excelente
forma de qualquer oficina poder fazer
pequenas reparagoes de uma forma
muito mais rapida e rentavel no
sentido de entregar sempre um melhor
servigo aos seus clientes”.

Jorge Leonardo

Saint Gobain Abrasives

“Sao seguramente uma oportunidade.
No entanto e tendo Portugal um
mercado pequeno sera sempre

um “niche market”. Remetendo a
questao para o mundo dos abrasivos,
claramente as oportunidades ja
existentes e descurados pelos
distribuidores no capitulo do
tratamento da chapa”.

Nelson Simdes

Carsistema

“Sao, tal como sao para os que
comercializam “paint”. Sao mercados
paralelos e complementares. Nenhum
existe sem o outro”.

Luis Oliveira

Hispanor

“Este tipo de servigos & muito
especifico dos players das tintas,

pelo que o mercado dos servigos
rapidos nesta area nao origina grandes
oportunidades de negocio para os
players “no-paint”. No entanto saliento
a procura cada vez maior das varias
solugdes na area dos servicos rapidos:
reparacao de plasticos, reparacao

de estofos, reparacao de pequenos
detalhes na parte interior dos veiculos,
etc. Esta sim € uma oportunidade de
negocio muito grande seja para os
players, seja para as oficinas”.

Vasco Silva

Acrilac

“Sem duvida que sim. O crescimento
dos servicos rapidos de repintura sera
uma oportunidade para o crescimento
dos produtos “no-paint”. Da mesma
forma que nas tintas pretendem-se
produtos “no-paint” de qualidade e
com elevado desempenho por forma a
obtermos o resultado final pretendido:
Servico rapido, Spot Repair de
qualidade, rapido e eficiente”.

Felismino Pinto

Autoflex

“Os produtos “no-paint” quase

na sua totalidade, desde que
corretamente utilizados, contribuem
para ganhos consideraveis de tempo
numa repintura automavel. Um
servico rapido de repintura depende
decisivamente da correta utilizacao
dos produtos “no-paint”. Uma vez
mais, a formacao é uma das chaves
para quem vende produtos “no-paint”.

Fernando Seabra

Fernando Seabra, Lda,

“0 servico rapido de repintura é hoje
uma necessidade em qualquer oficina.
O proprietario do veiculo exige que

a sua reparacao seja realizada com

a maior brevidade e com o menor
custo possivel. Como tal, as empresas
retalhistas de referéncia nesta
atividade, conscientes da necessidade
de apresentar solugoes que permitam
ir de encontro aos problemas
existentes, devem focar a sua
vantagem competitiva neste ponto.
Todos os produtos que apresentem
este tipo de caracteristicas estao ja

e continuarao a ser considerados no
futuro imediato como uma mais-valia
nas oficinas”.

Mario Rui Ferreira

Gravity Paint

“Os servicos Spot Repair vieram
para ficar e sao uma excelente
oportunidade para apresentar novos
produtos e equipamentos, tal como
o Spray UV Finixa e as respetiva
Lampada UV Led Finixa”.

Margarida Mota

Mota & Pimenta

“Sim, acreditamos que sao uma
oportunidade”.

Luis Pedrosa

DMCor

“Todos os servigos gastam

bastantes produtos “no-paint”
independentemente de ser spot repair,
ou nao”.

Agostinho Matos

Centrocor

“Os servicos Spot Repair sao
complementares aos processos
tradicionais de reparacao. A privagao
das viaturas aos seus proprietarios é
cada vez mais um fator limitador a
levarem os seus veiculos as oficinas
para efetuar pequenas reparagoes.
Cremos que o Spot Repair podera
gerar uma parte importante de ordens
de reparacao adicionais, ja que tentara
limitar ao minimo de tempo possivel
as pequenas reparagoes. Isto levara a
um aumento das pequenas reparagoes
e, portanto, tera um impacto positivo
na venda de consumiveis”.

José David

Impoeste

“80% da mao-de-obra utilizada no
processo de pintura nao toca nas
tintas, vernizes e aparelhos. As
oportunidades sao estas, quem quer
rentabilizar e tornar mais produtiva
a sua oficina tera que pensar nisto e
ajustar a expectativa e acoes a este
facto”.



temos, pois conseguimos ter produtos de
qualidade premium com aplicages sim-
ples, que qualquer pessoa com o minimo
de conhecimento consegue aplicar como
sendo um profissional. Desta forma,
no momento da venda, e se necessdrio,
fazemos uma demonstragao do artigo e
modos de aplicagio.

Hispanor

Luis Oliveira - Diretor Comercial
917 511 9ee
luis.oliveira@hispanor.pt
www.hispanor.pt
Www.newcar.pt

1/ 2 - As principais marcas que comer-
cializamos sio: Q-BOND - Distribuidor
para Europa em exclusivo (Sistema de
colagem rdpida para pldsticos e materiais
ferrosos (ferro, aluminio, cobre, etc., com
algum poder de enchimento); WETOR
— Marca prépria usada numa grande
variedade de produtos importados ou
fabricados em exclusivo HISPANOR
(Vasos descartdveis em pldstico para
pistolas pintura, antigravilha em Spray,
primdrio em Spray, texturante para plds-
ticos em spray, Sistema repara¢io de
pldsticos por termosoldadura, sistema
reparagdo de pldsticos por compostos de
uretanos, Sistema reparacao de pldsticos
por agrafos vérios formatos, etc.); SLEM

- Distribuidor nio exclusivo (betumes
polyester para chapa, betumes polyester
para plasticos, antigravilhas, primdrios
de enchimento); DINOL - Distribuidor
para Portugal (ceras anticorrosivas seja
para interiores seja para exteriores,
Equipamentos para aplicagio deste tipo
de produtos quando nio sio apresentados
em Spray, Linha de antigravilhas, prim3-
rios, Sprays Técnicos); AUTO-MAGIC
- Distribuidor para Portugal (linha de
produtos de polimento desde as massas
de polir mais exigentes até ds ceras de
acabamento incluindo Equipamento
da nova geragio — Mdquina com duas
cabegas e dois movimentos (circular e
orbital); AB NET — Distribuidor para
Portugal (linha de produtos limpeza
multiusos e lava jantes nao 4cido de
excelente performance); MANISTA —
Distribuidor nio exclusivo (lava-maos
base citrica de alto poder de limpeza);
PLAST-PT - Distribuidor para Portugal
(graxa para restauro de para-choques
e frisos exteriores nao pintados & cor
dos carros); HPX — Distribuidor para
Portugal (gama completa de fitas para o
sector automével — isolamento, defini¢io
de contornos, reparacio, etc.).

3 - O produto mais recentemente in-
troduzido em linha do catdlogo geral
da Hispanor foi: “Vasos descartdveis em
pldstico para pistolas pintura de 300cc,
600cc e 800cc com filtros de 125 € 190

microns”.

4 - Neste momento estd a ser desenvolvi-
do um upgrade para anexar aos sistemas
de reparacio de pldsticos. A reparagio
de plédsticos ¢ uma necessidade que o
mercado tem vindo a exigir cada vez
mais e a Hispanor estd cada vez melhor
preparada, com solugées de produtos,
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equipamentos e formagio.

5 - A Hispanor tem um Departamento
de Formagao especifico nas Instalagoes
em Braga, completamente equipado para
dar formagio aos seus clientes sobre todos
os produtos/equipamentos/sistemas que
comercializa.

Centrocor

Agostinho Matos - Chefe de Vendas
255 730 000
agostinho.matos@centrocor.pt
www.centrocor.pt

1 - Somos distribuidores das marcas
3M, Indasa, Mirka, Kovax, Car Repair
System e Vision Refinish.

2 - A marca Vision Refinish ¢ uma
marca prépria da Centrocor. Quanto
as restantes, nio somos distribuidores
exclusivos. Nio obstante, atendendo
A nossa forte implantagio de mercado,
somos “Distribuidores Premium” 3M.

3 - O processo de acabamento de vei-
culos ¢ aquele que tem recebido mais
novidades. Estamos a investir na im-
plementagio de uma marca de abrasivos
para o processo de acabamento “Kovax”.
E uma marca que tem surpreendido pela
sua excelente qualidade, com resultados
consistentes e ficil de utilizar. Permite

PUBLICIDADE

@ )Acrilac

Mario dos Santos & Filhos, Lda

Loja Malveira
Sede

www.acrilac.com

Alto da Lagoa, 2665-243 Malveira

Tel.: +351 21 966 82 00
Fax: +351 21 966 82 01

Loja Torres Vedras
Filial
Praceta Vitor Cesério da Fonseca, 4A
2560-661 Torres Vedras
Tel./Fax:+ 351 261 313 794

40 AnNOS de Solucées de Pintura

Servico ao Cliente
acrilac@acrilac.com

com

Tel.: +351 219 668 205

com

Tel.: +351 219 668 206
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chegar a um polimento excecional muito
rapidamente. Para além disso, estamos
a lancar no nosso mercado uma nova
massa de polir “3M”, sendo um produto
melhorado em relagio as antecessoras.

4 - Apresentaremos em breve novidades
em relagdo ao processo de mascaramento.
Tratar-se-4 de fitas de papel com melhores
propriedades bem como serd lancada uma
nova fita “multifuncées”. Procuramos
oferecer processos cada vez mais rdpidos
e com resultados consistentes.

5 - Ao contrério da tendéncia natural
em diminuir a importincia da qualidade
dos produtos “non-paint” no processo de
reparagio, a verdade ¢ que o impacto que
estes tém na rentabilidade da oficina é
enorme, logo deveriam ter toda a atengio
dos profissionais e gestores. Para que as
oficinas possam tirar méxima rentabili-
dade destes produtos, ¢ imprescindivel
a formagao dos profissionais, através de

demonstragées e aplicagdes realizadas
por técnicos especializados. Para isso,
contamos com vdrios assistentes técni-
cos que nos permitem estar préoximos
das oficinas, a divulgar e a formar os
profissionais de pintura.

Fanlac
Claudia Santos
219 bee 746
geral@fanlac.pt
www.fanlac.pt

1 — As principais marcas com que tra-
balhamos sao a Seicar, Rupes, DeVilbiss
e Anest Iwata.

2 — Sim, representamos para Portugal a
marca espanhola de produtos no-paint
da Seicar.

3 — A mais recente novidade foi a apresen-
tacio do 901 GOLD — All in one, uma
massa de polir 2:1 de corte e acabamento.

4 — Sim, estamos a analisar algumas novi-
dades que poderemos langar no mercado.

5 — Para além da experiéncia que temos
neste setor no fornecimento de produtos
no-paint para oficinas de repintura, dis-
pomos ainda de técnicos especializados
que dio todo 0 acompanhamento técnico
aos nossos clientes.
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